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Wir suchen einen engagierten Vertriebsprofi
 
Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Produkte  im Bereich Verkehrstelematik mit dem 
Schwerpunkt Öffentlicher Personennahverkehr. Für den Vertrieb unserer Produkte
suchen wir einen Vertriebsprofi (m/w), der den Vertrieb der Produkte übernimmt, die 
Bestandskundenpflege ausbaut und Neukundenakquise 
 
Sie bringen mit 
 

• eine technische Ausbildung
• viel Erfahrung im Vertrieb technisch st
• ein grosses Interesse an dem Bereich Verkehrstelematik und Mobilitätsmanagement 
• viel Erfahrungen bei Ausschreibungen öffentlicher Auftraggeber
• Freude daran, ihre Arbeit eigenständig zu organisieren und so die Vergütung ü

massgeblich selbst zu bestimmen
• verbindliches, zuverlässiges und vor allem kundenorientiertes Verhalten

 
Wir bieten Ihnen 
 

• breites modernes Produktspektrum mit hoher Zukunftsfähigkeit
• technisch leistungsfähiges Team im Hintergrund für die 
• umfangreichen Bestandskunden
• erfolgsorientierte Vergütung
• interessantes Betätigungsfeld im Verkehrsinfrastrukturbereich
• Vertriebsgebiet: Deutschland und angrenzende europäische Länder

 
 
Wenn Sie sich angesprochen fühlen, 
 
 
s.a.d Systemanalyse und –Design GmbH
Markus Mahler 
Johanna Waescher Straße 5 
D-34131 Kassel 
 
Mail: jobs@sad-net.de 
Telefon:  +49 (0) 561 – 31 67 95 –
Telefax:  +49 (0) 561 – 31 67 95 -
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engagierten Vertriebsprofi (m/w) für den Bereich Verkehrstelematik

Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Produkte  im Bereich Verkehrstelematik mit dem 
Schwerpunkt Öffentlicher Personennahverkehr. Für den Vertrieb unserer Produkte und die Projektakquise

(m/w), der den Vertrieb der Produkte übernimmt, die 
Bestandskundenpflege ausbaut und Neukundenakquise engagiert vorantreibt.  

echnische Ausbildung oder Studium, gute kaufmännisches Kenntnisse
Erfahrung im Vertrieb technisch stark erklärungsbedürftiger Produkte 

Interesse an dem Bereich Verkehrstelematik und Mobilitätsmanagement 
Ausschreibungen öffentlicher Auftraggeber 

ran, ihre Arbeit eigenständig zu organisieren und so die Vergütung ü
massgeblich selbst zu bestimmen 

, zuverlässiges und vor allem kundenorientiertes Verhalten 

reites modernes Produktspektrum mit hoher Zukunftsfähigkeit 
echnisch leistungsfähiges Team im Hintergrund für die prof. Projektabwicklung
mfangreichen Bestandskundenstamm 
rfolgsorientierte Vergütung 
nteressantes Betätigungsfeld im Verkehrsinfrastrukturbereich 
Vertriebsgebiet: Deutschland und angrenzende europäische Länder 

Wenn Sie sich angesprochen fühlen, sollten wir uns kennen lernen: 
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(m/w) für den Bereich Verkehrstelematik 

Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Produkte  im Bereich Verkehrstelematik mit dem 
und die Projektakquise 

(m/w), der den Vertrieb der Produkte übernimmt, die 

Kenntnisse 

Interesse an dem Bereich Verkehrstelematik und Mobilitätsmanagement  

ran, ihre Arbeit eigenständig zu organisieren und so die Vergütung über ihren Erfolg 

prof. Projektabwicklung 


